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W s M P anes CAISSE D'EPARGNE

L'ambiance "Garden party" de ce salon ne fait qu'ajouter au plaisir informel '
d'une rencontre avec un client.

Marcel Benhamou, Directeur Commercial, Mas Provence

Le Salon de I'lmmobilier du Pays d'Aix a su s'imposer au fil des éditions ' ®
comme un événement incontournable dans la région. Avec en prime son D u P a s d A I x
Village des énergies renouvelables, le salon offre aux visiteurs comme aux

exposants des opportunités sans précédent.

Damien Boecasse, Responsable Communication, Créasun

Cadre agréablement organisé, qualité du contact, bonne organisation.
Marina Sanchez, Chargée de Communication, Soleil Patrimoine-Médicis

Dans un cadre agréable, ce salon est convivial, ce qui favorise la prise de
nouveaux contacts et la signature de contrats de réservation.

Marc Blondet, Responsable Promotion Commerciale, Bouygues Immobilier
Trés bonne communication, une bonne approche de la "problématique du
développement durable". Cohérence entre le cadre et les sujets choisis.
Poursuivre dans le sens des salons de qualité plutot que de quantité !

Aminata Sy, Responsable de la communication et du Développement Durable,
Climan Energie

L e P T 20-21-22 mai 2011
Aix-en-Provence
Parc Jourdan

Virginie ETEVENARD
Responsable du salon
ve@alice-evenements.com

Magali THOMAZON
Chargée de Production
mt@alice-evenements.com
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2011 DE L'AMELIORATION DE L'HABITAT




La Garden Party de I'lmmobilier

Des visiteurs captifs - Des ventes signées - Des exposants Heureux !

® O o Au coeur de la Provence

En 2010, les exposants du salon de I'lmmobilier du Pays d'Aix ont affiché un franc sourire...

Les visiteurs étaient au rendez-vous.

E ET VOS PROJETS AU CCEUR D'UN
NTOURNABLE POUR :

e Promouvoir le Pays d'Aix, un territoire D'EXCEPTION, I'un des plus
attractifs de France,

e Gagner en image et notoriété au cceur du marché,

e Valoriser vos produits et nouveaux projets auprés d'un public particulierement
motivé par le désir d'investir et/ou de concrétiser un projet immobilier,

e Optimiser votre volume d'affaires sur 3 jours, aupres de nouveaux prospects et
clients de qualité.

Bénéficiant du soutien de I'ensemble des fédérations et des institutions
professionnelles de I'immobilier, cet événement est une réelle plus value tant
économique que médiatique.

—Ecouomouz DYNAMIQUE ET PERFORMANT

e Une campagne de communication offensive a la hauteur de vos ambitions :
Affichage (450 panneaux), Presse, Radio (pres de 80 spots), TV (50 spots), mailings
professionnels et grand public (plus de 900 000 invitations)

e Un programme de conférences animées par des experts élevant le marché de
I'lmmobilier et celui des énergies renouvelables a la Une de l'actualité régionale.

e Un acceés gratuit au salon pour I'ensemble des visiteurs afin de favoriser leur
immersion totale au coeur du marché pendant 3 jours.

LE VILLAGE DE L'ECO-RENOVATION
ET DE L'AMELIORATION DE L'HABITAT

Créer I'événement aujourd’hui... pour étre incontournable demain !

Immobilier et performances énergétiques :
aujourd’'hui étroitement liés pour le bien-étre des générations futures.

Un village dynamique et innovant réunissant les principaux acteurs de
I'éco-rénovation et de I'amélioration de I'habitat (solaire, pompe a chaleur,
isolation, rénovation, maison a ossature bois, géothermie, ...)

LA plate-forme commerciale de référence pour :

¢ Informer, sensibiliser les visiteurs pour créer un désir de devenir “Consom’acteur”

¢ Présenter toutes les solutions concréetes pour “consommer autrement”

* Valoriser et promouvoir vos produits et services

e Multiplier vos contacts auprés d'un public averti, visitorat familial prét a agir et a s'équiper.

Plus de 5 000 m?
d'exposition

84% des visiteurs
satisfaits par le salon
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